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Description : 

Prsentation de l'diteurVENDRE SON BIEN EN TEMPS DE CRISELa vente d'un bien (appartement, maison 
ou terrain) est une tape aussi importante que son achat.Des questions importantes se posent ;- Suis-je au bon 
prix?- Comment vendre rapidement?- Comment vendre au meilleur prix?- Quelles sont les obligations lgales 

pour vendre?- Je veux passer par agence immobilire mais je ne sais pas quelle agence choisir- Comment 
prsenter mon bien aux acqureurs?- Comment organiser une visite?- Comment bien ngocier avec ses 

acqureurs?Vous trouverez toutes les rponses dans ce livre, et les solutions pour rduire les dlais de vente et 
vendre au meilleur prix au fil de diffrents chapitres ;A) Maximiser ses chances de vendre et optimiser son 
prix de venteB) Pourquoi vendre de particulier particulierC) Pourquoi prendre une agence immobilire et 

comment la choisir?D) Les dlais de venteE) L'estimation du bienF) Les diagnostics immobiliersG) Crer son 
annonceH) Les diffrents supports et leurs intrtsI) Prsenter votre bienJ) Les visitesK) La ngociationL) Le 

financementM) Compromis et signature - Comment se protgerN) La remise des clsII. Les 10 

http://f3db.com/pub/links.php?id=B00IAURNIY


commandements d'une vente russie------------------------------------------------------------------Les spcificits 
suivant la nature du bien vendre (maison appartement ou terrain) sont abordes et vous permettront d'viter 

tous les piges que la vente de votre bien peut poser. Les mthodes abordes dans cet ouvrage sont efficaces et 
vous aideront dans votre projet de vente,Ludovic LE GUEN, professionnel de l'immobilier, vous paulera en 
toute transparence.Gagnez du temps et de l'argent !Prsentation de l'diteurVENDRE SON BIEN EN TEMPS 

DE CRISELa vente d'un bien (appartement, maison ou terrain) est une tape aussi importante que son 
achat.Des questions importantes se posent ;- Suis-je au bon prix?- Comment vendre rapidement?- Comment 

vendre au meilleur prix?- Quelles sont les obligations lgales pour vendre?- Je veux passer par agence 
immobilire mais je ne sais pas quelle agence choisir- Comment prsenter mon bien aux acqureurs?- Comment 
organiser une visite?- Comment bien ngocier avec ses acqureurs?Vous trouverez toutes les rponses dans ce 
livre, et les solutions pour rduire les dlais de vente et vendre au meilleur prix au fil de diffrents chapitres ;A) 

Maximiser ses chances de vendre et optimiser son prix de venteB) Pourquoi vendre de particulier 
particulierC) Pourquoi prendre une agence immobilire et comment la choisir?D) Les dlais de venteE) 

L'estimation du bienF) Les diagnostics immobiliersG) Crer son annonceH) Les diffrents supports et leurs 
intrtsI) Prsenter votre bienJ) Les visitesK) La ngociationL) Le financementM) Compromis et signature - 

Comment se protgerN) La remise des clsII. Les 10 commandements d'une vente 
russie------------------------------------------------------------------Les spcificits suivant la nature du bien vendre 
(maison appartement ou terrain) sont abordes et vous permettront d'viter tous les piges que la vente de votre 
bien peut poser. Les mthodes abordes dans cet ouvrage sont efficaces et vous aideront dans votre projet de 

vente,Ludovic LE GUEN, professionnel de l'immobilier, vous paulera en toute transparence.Gagnez du 
temps et de l'argent ! 


